e Du gewinnst neue Kunden und kiimmerst dich sich um den Ausbau der Geschéaftsbeziehungen zu bestehenden
Kunden

e Du nimmst an Vertragsverhandlungen mit Kunden und Interessenten teil und gestaltest diese

e Du begleitest den Sales-Prozess von der aktiven Interessentenansprache liber die Angebots- und
Vertragserstellung bis zum Vertragsabschluss in Zusammenarbeit mit abteilungsiibergreifenden Teams

e Du gestaltest Marketingaktivitdten und begleitest die Umsetzung

e Du beobachtest und analysierst den Markt

Du verfigst iber betriebswirtschaftliches bzw. technisches Studium oder vergleichbare Qualifikation
Du hast mehrjahrige Erfahrung im Vertrieb (technische Produkte)

Du verfigst iber gute Englischkenntnisse

Du bringst Reisebereitschaft innerhalb der DACH-Region mit

Schnelle Entscheidungswege und flache Hierarchien mit eigenen Gestaltungsmoglichkeiten
Innovative Projekte und abwechslungsreiche Tatigkeiten in einer modernen Unternehmenskultur
Familidres und respektvolles Betriebsklima in einem spannenden Branchenumfeld
Abwechslungsreiche berufliche Herausforderungen und vielfaltige Weiterbildungsmdglichkeiten
Spannende berufliche Perspektiven und attraktive Einstiegsmoglichkeiten

Die STEPPS Projekt & Personal Service GmbH ist ein modernes Unternehmen mit Niederlassungen in Coburg, Emsdetten und
Suhl.

Hochster Anspruch der Firma STEPPS ist die Zufriedenstellung von Bewerbern, Mitarbeiter und regionalen
Kundenunternehmen durch passende Bewerbervorauswabhl, langfristige Einsdtze mit der Option auf Ubernahme sowie
tarifliche und Gbertarifliche Vergiitung.

Mit STEPPS zu deinem Traumjob !

STEPPS Projekt & Personal Service GmbH
Sandufer 2

48282 Emsdetten

02572 / 9598578
hani.mohsen@stepps-gruppe.com
www.step-ps.de
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